. SPEAKERS
Sichtbarer werden: EXCELLENCE
Welche Biihnen wollen Sie zukiinftig bespielen?

1. An lhrem Standort beziehungsweise in der Stadtgesellschaft riicken Sie sich durch Ja Nein

Veranstaltungen ins offentliche Bewusstsein. ] ]
2. Sie sind in den maBBgeblichen Verbanden und Interessengemeinschaften Ihrer

Branche und auch dariiber hinaus bekannt, weil Sie sich dort aktiv einbringen. ] ]
3. Auf der Website Ihres Unternehmens prasentieren Sie sich in Bild und Ton als Ge-

sicht Ihrer Marke, beispielsweise durch Statements, Interviews, Videos. ] ]
4, Sie kommunizieren lieber miindlich als schriftlich und werden Ihre Zielgruppe zu-

kiinftig durch Vortrage auf sich aufmerksam machen. ] ]
5. Sie bewerben sich um Branchen-, Innovations- und Qualitatspreise und nutzen

diese als Marketinginstrument und Aufhanger fiir die Presse. ] ]
6. Sie planen, Ihr Know-how und lhre personlichen Erfahrungen zu einem Buch zu

verarbeiten und dieses in einem namhaften Verlag zu publizieren. ] ]
7. Sie verfiigen iiber einen personlichen Wikipedia-Eintrag beziehungsweise Sie

arbeiten daran, die Voraussetzungen fiir einen solchen Eintrag zu schaffen. ] ]
8. Sie haben Kontakte zu Vertretern namhafter Medien gekniipft beziehungsweise Sie

haben vor, zukiinftige Veranstaltungen gezielt dazu zu nutzen. ] ]
9. Sie haben bewusst eine Auswahl von Biihnen getroffen, die Sie sich selbst bauen

und selbst steuern kdnnen — von Preisen iiber Veranstaltungen bis zu Veroffent- ] ]

lichungen in Wort und Bild.
10. Hand aufs Herz:

Warum zogern Sie noch? Sammeln Sie erste Erfahrungen und entscheiden Sie selbst, OJ J

wann die Zeit gekommen ist, sich professionelle Unterstiitzung zu sichern!




