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MARKETING & VERKAUF

Ingo Vogel
Ingo Vogel gilt als führender Experte für Emotionales Verkaufen und Verkaufsrhetorik. 

Er ist europaweit bekannter Top-Speaker, 5-facher (Bestseller-) Buchautor, Ingenieur 

und Ex-Profisportler. Seine Kunden, von Allianz bis ZDF, lieben seine mitreißenden,

atmosphärischen Erlebnisvorträge und nutzen sein innovatives Verkaufstraining 

„Top Emotional Selling“ als Wettbewerbsvorteil. Vogels Auftritte begeistern durch sei-

ne unglaubliche Intensität, Leidenschaft und Authentizität, seinen ansteckenden Hu-

mor und sein fundiertes, spielerisch vermitteltes Experten-Know-How. Er lebt vor, was 

er sagt: „Spitzenverkäufer überzeugen Kunden emotional – eben mit Charisma, 

Begeisterung und Leidenschaft!“

„Top Emotional Selling: 
Der brillante Vorsprung für Spitzenverkäufer“

  Top Emotional Selling: 

Die 7 Geheimnisse der Spitzenverkäufer

  •   Verkaufserfolg beginnt im Kopf – Wie Sie sich mental 

gezielt auf Spitzenleistung programmieren. 

  •   Wie Sie echte Kaufbegeisterung schaffen durch mehr 

Charisma, Glaubwürdigkeit und Leidenschaft. 

  •   Wie Sie Ihre Kunden faszinieren und mit freundlicher 

Verbindlichkeit zum Abschluss (ver-)führen

 

  Powersprache für Verkäufer: 

So reden Sie sich an die Spitze

  •   Wie Sie Kunden mit starken Worten begeistern 

und in den Bann ziehen. 

  •   Wie Sie Ihre Angebote durch Magic Words und 

Nutzensprache einfach unwiderstehlich attraktiv machen. 

  •   Wie Sie mit PowerSprache souverän und schlagfertig sind 

bei Einwänden, Preisverhandlungen, Abschlüssen …

 

  Mehr Charisma für Verkäufer: 

So verkaufen Sie sich richtig gut

  •   Wie Sie für Ihre Kunden zu einer charismatischen 

Marke werden. 

  •   Wie Sie Kunden durch Begeisterung und Leidenschaft 

faszinieren und einfach traumhaft gut präsentieren. 

  •   Wie Sie durch einen brillanten ersten und den bleibenden 

letzten Eindruck Kunden sofort für sich gewinnen. 

„PowerSprache-Experte Ingo Vogel“ 

ZDF 

 

„Der Kommunikationsexperte“ 

WirtschaftsWoche 

 

„Rhetorikexperte Ingo Vogel“  

ZDF 

 

„Kommunikationsexperte Ingo Vogel“  

3 SAT 

 

„Selbst-Marketing-Profi Ingo Vogel“  

Tagesspiegel 

 

„Spitzenkommunikationstrainer“  

Frau im Spiegel 

 

„Starke Worte“  

Cosmopolitan 

 

„Fesselt und überzeugt die Zuhörer mit Worten: Ingo Vogel!“ 

Stuttgarter Stadtanzeiger 

 

„Ingo Vogel zeigt, dass ausdrucksstarke Sprache kein Zufall ist …“ 
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