
THEMEN REFERENZEN & PRESSE

0 8 0 0  7 7 11 9 9 11
Free Call aus dem dt. Festnetz

MEDIEN

0 0 8 0 0  2 2  0 0  8 1  1 1
Fre e  Ca l l  a u s  Ö s te r re i c h

0 0 8 0 0  7 7 11 9 9 11
Fre e  Ca l l  a u s  d e m  Fe s t n e t z

HONORARE & SPRACHEN WEBLINK

KOMMUNIKATION & MOTIVATION

Dr. Jens Tomas
Dr. Jens Tomas ist der deutsche Top-Experte zum Thema Kommunikation. Bereits als 
international tätiger Rechtsanwalt begann er die verschiedensten Kommunikations-
modelle zu studieren. In seinen Vorträgen zeichnet er sich besonders dadurch aus, 
komplexe Strategien in eingängiger, leicht verständlicher und humorvoller Weise zu 
präsentieren. Im Vordergrund stehen dabei immer neue, innovative Konzepte, die 
praxistauglich sind. Einem Millionenpublikum wurde er als TV-Coach mit der Sendung 
„Schwer vermittelbar“ bekannt. Seine neue Coaching-Sendung auf ProSieben heißt 
„Hilfe vom Profi“. Er ist Bestseller-Autor und hat zahlreiche Artikel veröffentlicht. 2008 
wurde er im Rahmen des Conga Awards von über 25.000 Seminarveranstaltern zu 
einem der 10 besten Trainer und Referenten Deutschlands gewählt.

„Business-Kommunikation – 
Die Sprache der Erfolgreichen“

  Business-Kommunikation – 
Die Sprache der Erfolgreichen

  •   Richtig überzeugen – so gewinnen Sie jeden 
Gesprächspartner für sich 

  •   Die 5 besten Kommunikationsstrategien für Verhandlungen, 
Verkauf und Führung 

  •   Wie Sie 30 % Zeit sparen, indem Sie effektiv kommunizieren
 

  Die Psychologie des Überzeugens
  •   Die 6 Prinzipien der Überzeugungspsychologie 
  •   Wie Sie sich mit psychologischem Know-how 

Wettbewerbsvorteile sichern 
  •   4 Strategien, mit denen Sie in Verhandlungen, im Verkauf, 

in Meetings oder als Führungskraft effektiv beeinflussen
 

  Formula 5 – Die Techniken eines TV-Coaches
  •   Hinter den Kulissen der Fernsehsendung „Hilfe vom Profi“: 

5 Techniken, die sofort aus der unternehmerischen Krise 
führen 

  •   Erfolgsmarketing der Extraklasse – So gewinnen Sie 
in 4 Tagen neue Kunden 

  •   Die besten Techniken, wie aus Interessenten Kunden 
werden – ohne dass Sie verkaufen lernen müssen 

  •   Wie Sie Ihren Gewinn innerhalb von 24 Stunden um 15 % 
steigern – mit Erfolgsgarantie 

Zu seinen Kunden gehören renommierte Firmen 
wie zum Beispiel: 
 
Alcatel, Apotheker und Ärztebank, Citibank, Bayer AG, 
Bertelsmann AG, Bertelsmann Stiftung, Bundeskriminalamt, 
Daimler AG, Deichmann, Die Gefährten GmbH, Douglas Holding, 
Dresdner Bank, Festo AG, Flöttotto, Henkel AG, Hewlett-Packard 
L.P., GFD GmbH, Hochtief AG, Köstritz-Wernesgrüner Vertriebs-
gesellschaft, Landeskriminalamt Nordrhein-Westfalen, 
Landwirtschaftskammer NRW, MAN Turbo AG, MAN AG, 
Neckermann, Novartis GmbH, Medion AG, Nokia GmbH 
Deutschland, OBI, Postbank System, Pfizer GmbH, ProSieben, 
RAG Steinkohle, Roche AG, RRK Wellpappe, RTL Television, 
RWE AG, Siemens AG, Telekom AG, T-Mobile  
 
„Dr. Tomas ist der Trainer der deutschen Top-Manager.“ 
ProSieben 

 

„Dr. Tomas begeisterte das Auditorium mit seinem packenden 
und gleichzeitig fundierten und informativen Beitrag zum 
Phänomen Kommunikation.“ 
Aus der Pressemitteilung des Help Desk Forums 2005
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