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Hans-Uwe L. Köhler
Hans-Uwe L. Köhler ist seit über 20 Jahren der Experte für emotionale Kommunika-
tion. Seine Kompetenz ist in seinen begeisternden Vorträgen, in seinen Büchern und 
in seiner außergewöhnlichen Art der Moderation hautnah zu spüren und zu erleben! 
Sein Wortwitz, das schnelle Spiel seiner Ideen und Gedanken, die Gelassenheit, sich 
absolut auf das Geschehen auf der Bühne und im Saal einlassen zu können, das 
unterscheidet diesen ungewöhnlichen Redner und Trainer von allen anderen. Er ist ein 
Motivator der Spitzenklasse. Hans-Uwe L. Köhler wurde 2006 der Award of Excellence 
in communication durch den BDVT verliehen. 2007 wurde er von der German Speakers 
Association mit der Aufnahme in die Hall of Fame ausgezeichnet!

„LoveSelling – Verkaufen ist wie Liebe!“

  Sales Inspiration

  •   Erfinden Sie das Kunden Paradies!
  •   Sie müssen nicht mehr verkaufen können.
 

  Christopher Columbus Concept

  •   Wie Sie Neuland entdecken!
  •   Wege aus der Krise – denn Krise ist immer.
 

  The LoveSellingProject

  •   Verkaufen ist wie Liebe!
  •   Der Klassiker unter allen Verkaufsmotivationen.
 

  10 Goldene Regeln zum Erfolg

  •   Mit grenzenloser Begeisterung verkaufen!
  •   Perfekte Selbstmotivation!
 

  Köhlers Vorträge

  •   Begeistern Sie Ihre Mitarbeiter und Gäste
  •   Kompetenz gepaart mit Emotionalität und 

überzeugender Rhetorik
  •   Das ist vorbildhafte Motivation

Die Art, wie dieser Trainer denkt und lebt, ist immer wieder 
überraschend! Seine ständige Suche nach Optimierung im 
lebendigen Alltag fasziniert Zuhörer und Seminarteilnehmer. 
Mit seinen kraftvollen Ideen, dass es keinen Mangel an Chancen 
gibt, befähigt er die Teilnehmer, erfolgreiche Gestalter des 
eigenen Schicksals zu werden.  
 
Es gibt keine trockenen Themen – höchstens trockene Redner. 
Und das macht den Unterschied zu den Reden von Hans-Uwe L. 
Köhler aus: Köhler malt mit seinen Worten Bilder in die Herzen 
der Zuhörer! Schnell nachvollziehbar und herzerfrischend 
heiter! 
 
„Ihr Vortrag war eine perfekte Nachhilfestunde in Sachen 
Menschlichkeit, mit der Sie unsere Gesellschafter und Gäste 
begeistert haben! Geistreich, humorvoll, tiefgründig und mit 
Bezug zu unseren eigenen Konzepten. Dass erfolgreiches 
Verkaufen keine Frage der Technik, sondern der Einstellung ist, 
diese Botschaft ist angekommen! Bitte bleiben Sie Ihren Über-
zeugungen treu! Mit allen guten Wünschen für Sie als meister-
haften Botschafter der Emotionalen Intelligenz grüßen Sie“ 
Elfi Fuchs, Holger Kachel, Geschäftsführung der SHK, Bruchsal
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