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Erfolgsstory 7: Speakers Excellence
,Bildung ist Deutschlands
Rohstoff Nr. 1°

Mit diesem Leitsatz halt Gerd Kulhavy — Geschaftsflihrer von Speakers Excell
— die Fahne hoch fiir eine neue Gangart der Mitarbeitermotivation und Kunde
dung. Interessant. Sollen wir jetzt alle wieder die Schulbank drlicken? Wir w
doch so froh, als das vorbei war. Und sollen die Unternehmen kein Geld met
Events ausgeben, sondern diese Art von Motivationsférderung ins Renne
berufliche Aktivitat und Unternehmenserfolg schicken? Ja. Die reine Bespa
von Mitarbeitern oder Kunden als Bindungsgrundlage ist passé. Das mussten
klassische Event-Agenturen im Laufe der Wirtschaftkrise lernen. Bildungse
sind eine sinnvolle Alternative und der Erfolg bei seinen grofien Wissensforer
Herrn Kulhavy Recht. Die Referentenagentur ist die Nummer 1 auf dem deuts
Markt. Das hat ein Forschungsauftrag der FH Worms ergeben und die Verle
des ,Deutschen Marketingpreises” 2005 untermauert.









